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Stellenbeschreibung

Das machst du bei uns:

e Du unterstitzt unser Vertriebsteam bei der Recherche und Analyse potenzieller
Kundendaten

e Durch die Nutzung verschiedener Kanile identifizierst du die relevanten
Entscheider:innen potenzieller Neukunden und bereitest den Erstkontakt vor

e Du arbeitest eng mit unseren Sales Manager:innen zusammen, indem du erste
Kontaktaufnahmen durchfiihrst und Meetings zwischen den Entscheider:innen und
unseren Account Executives vereinbarst

e Du lernst wichtige Tools wie CRM-Systeme (z. B. Salesforce) kennen und unterstitzt
aktiv die Neukundengewinnung

Anforderungsprofil & Qualifikationen

Das bringst du mit:

¢ Du studierst Betriebswirtschaftslehre, Marketing, Kommunikation oder einen
verwandten Studiengang und hast idealerweise Interesse am Vertrieb und der
Neukundengewinnung

e Du filhlst dich wohl, wenn du zum Telefon greifst, und bringst Freude am Kontakt mit
Menschen mit

e Du arbeitest strukturiert, organisiert und bist in der Lage, auch in stressigen
Situationen den Uberblick zu behalten

e Erste Erfahrungen im Umgang mit CRM-Systemen oder in der Akquise waren ein
Plus, sind aber kein Muss - wir bringen dir alles bei!

Das bieten wir dir:

¢ Flexible Arbeitszeiten, die sich gut mit deinem Studium vereinbaren lassen (ca. 15-20
Stunden pro Woche)



e Die Moglichkeit, wertvolle Praxiserfahrung im Vertrieb zu sammeln und dabei dein
Netzwerk zu erweitern

e Ein dynamisches und motiviertes Team mit Start-up-Mentalitit, das dich unterstitzt
und fordert

e Ein modernes Arbeitsumfeld, das sowohl im Biro als auch remote Arbeit erméglicht
- du kannst entscheiden, von wo du arbeiten méchtest

e Zugang zu Corporate Benefits, Weiterbildungsmdglichkeiten und exklusiven
Lerninhalten von PINKTUM und der Pawlik Gruppe, um deine berufliche
Entwicklung voranzutreiben

Startdatum

ab sofort

Uber uns

Dein Job bei PINKTUM!

PINKTUM ist angetreten, um Farbe in die digitale betriebliche Weiterbildung zu bringen.
PINKTUM gehort zu den Qualitatsfiihrern im Bereich des Digital Learning und positioniert
sich selbstbewusst im internationalen Markt. Unsere videobasierte E-Library beinhaltet
professionell gestaltete Videos und begeistert nicht nur Mitarbeitende grof3er Konzerne,
sondern auch mittelstandische Unternehmen aller Branchen.

Trotz der mehr als zehn Jahren Expertise haben wir unser StartUp-Herz behalten und bieten
dir die Moglichkeit in einem Umfeld mit flachen Hierarchien und viel kreativem Spielraum
deine Ideen einzubringen. PINKTUM bedeutet dynamisch zu sein,
Unternehmensentwicklung mitzugestalten, Verantwortung zu tibernehmen und noch mehr
Menschen in ihrer (beruflichen) Entwicklung zu férdern.

Es gibt noch viel Spannendes zu tun - bald mit deiner Unterstiitzung?

Vorteile fiir Mitarbeitende

e Flexible Arbeitszeit

e  Weiterbildungsmoglichkeiten



¢ Home Office
e Rabatte

Stellenmerkmale

Beschaftigungsart
Beschaftigungsumfang
Home Office

Bewerbungslink

Werkstudent:in
Nach Vereinbarung
Ja

https:/t.gohiring.com/h/
056492e62b5e48aaa29a28ea7d84ff3ae81a69ad2e7626e
b5de23b853f59bb6da

Kontaktdaten

Firma/Hochschule
Kontakt
E-Mail

Pink University GmbH
Pink University GmbH
™M pink-university-gmbh-jobs@m.personio.de
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